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	リードマグネットのタイトルを「タイトルＡ」に決めました。
 見込み客を引き付ける、
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このキャッチコピーを補足するボディコピーを
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	このコピーをＡＩＤＡ形式でリライトしてください。
アイディアは2つ出してください。
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	PASフレームワークを使って【商品Ａ】のコピーをつくって下さい。
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	4Ｕ フレームワークを使って【商品Ａ】のコピーをつくって下さい。
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	FABフレームワークを使って【商品Ａ】のコピーをつくって下さい。
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	USPモデルをつかって【商品Ａ】のコピーをつくって下さい。
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	ストーリーテリングフレームワークを使って
【商品Ａ】のコピーをつくって下さい。
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